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本 报 讯 （记 者 林 婧 纪 驭 亚）
2 月 3 日，何梁何利基金评选委员会发
布通告称何梁何利基金2025年度科学
与技术奖评选结果揭晓。

根据获奖名单，宁波大学校长、中
国科学院院士蔡荣根荣获“何梁何利基
金科学与技术进步奖”中的物理学奖。

在物理学领域，蔡荣根一直致力于
引力和宇宙学研究，在《自然—天文学》

（Nature Astronomy），《自然—通讯》
（Nature Communications），《物理评
论快报》（Phys.Rev.Lett）等杂志发表
学术论文 360 余篇。曾获国家自然科
学二等奖，重庆市自然科学一等奖，汤
森路透全球高被引科学家奖。2017年

被增选为中国科学院院士，2019年入选
国际广义相对论和引力学会会士，2020
年被增选为发展中国家科学院院士。

何梁何利基金是香港爱国金融实
业家何善衡、梁銶琚、何添、利国伟先
生于 1994 年 3 月 30 日捐资创立、以奖
励中华人民共和国杰出科技工作者为
宗旨的科技奖励基金。2025 年度有
32 名在科学技术领域取得重大发明、
发现和科技成果的优秀科技工作者，荣
获“何梁何利基金科学与技术进步奖”；
22 名具有高水平科技成就，通过技术
创新和管理创新，创造重大经济效益和
社会效益的优秀科技工作者，荣获“何
梁何利基金科学与技术创新奖”。

何梁何利基金2025年度科学与技术奖评选结果揭晓

宁波大学校长蔡荣根获奖

■ 本报记者 来逸晨 陈久忍
共享联盟·仙居 应芳露 冯宇航

春节将至，站在仙居神仙居景区外的
公路旁，空气中都飘散着一股特别的甜
香。本期“浙里有宝·记者带你挑年货”，
我们循着香味，走进“中国杨梅之乡”。

在白塔镇的“杨梅故事馆”主题伴
手礼商店，记者见到了正戴着手套、专
注包裹馅料的店主曾俊源。只见他将
一团深红莹润的杨梅果酱娴熟地包进
淡黄色面团，手法如同包一颗精致的汤
圆，随后压模、成型，送入烤箱。

“来，尝尝我们仙居冬天里的‘夏
天’。”烤了 22 分钟后，他给记者递来一
枚刚出炉的手作杨梅酥。咬一口，甜奶
香的酥皮应声轻裂，内馅是熬煮得恰到
好处的杨梅果酱，毫无香精的腻味，只
有扎实的满足感，细细品尝，只觉酸甜
中还带着真实的纤维感。没想到，寒冬
腊月，也能一品六月杨梅的滋味。仙居
杨梅酥，真好吃！

没错，这枚“杨梅酥”，正是仙居当
地年货市场的新宠。每块杨梅酥的灵
魂，都在于那份浓缩的馅料——25克果
酱，里面凝入了足足 10 颗仙居东魁鲜
杨梅。“5 斤鲜杨梅出 1 斤酱，黄金比
例。”曾俊源说，这是他和台湾凤梨酥老

师傅一起试验落定的配方。
原来，来自台湾的他，来浙做生意

期间，因当地友人一句“台湾凤梨酥那
么有名，能不能把浙江杨梅也做成酥”
受到启发，自此在仙居落了脚，创办台
州神兽旅游文化发展有限公司，成了一
名 80 后农创客。为了捕捉最极致的

“鲜”，每逢六月，他都会带着团队在杨
梅山上穿梭，争分夺秒从梅农手中收购
优质鲜果，确保 24 小时内完成清洗与
专业速冻，锁住风味。最高峰时，单日
收购量可达50吨。

这颗凝结着两岸智慧的杨梅酥，
不仅留住了鲜，更成为了链接农户与
市场的共富纽带。如今，曾俊源已将
杨梅酥的制作过程开发成一套食品工
厂可稳定量产的标准化体系，累计帮
助周边超 30 家民宿、餐饮店和梅农大
户开发杨梅酥等衍生伴手礼，年创造
销售额超 500 万元。春节渐近，冷库
中储存的最后一批鲜冻杨梅，正化作
一颗颗寓意美满的年货酥点，飞向千
家万户。

距离“杨梅故事馆”百米开外，是当
地区域公用品牌“神仙大农”最大的线
下旗舰店。在这里，杨梅酥有了简约大
气的包装。打开盒子，颗颗独立小包装
上，“梅遗憾”“梅焦虑”“梅烦恼”等字样

格外醒目，巧妙接轨当下“情绪消费”热
点，让一份匠心糕点瞬间变身为传递祝
福和心愿的趣味社交礼物。

“我们想为年货增加一点情绪价
值，让吃变成一种小小的疗愈。”浙江神
仙大农农业发展有限公司总经理应佳
霖揭秘了设计巧思。她笑着递来了一
个设计喜庆的新春大礼盒，邀记者一道
现场拆包——果香浓郁的杨梅糯米小
麻花、酥松香甜的杨梅曲奇、鲜美治愈
的紫苏杨梅汁、清爽微醺的杨梅气泡米
露⋯⋯看来，围绕仙居杨梅这一超级
IP，一个丰富的“‘梅‘好风味宇宙”已然
成型，可供消费者线上线下自行挑选，
拼配独家专属礼盒。

以杨梅酥为代表的一系列新型伴
手礼爆款背后，正是仙居将地方物产转
化为品牌价值、促进农旅融合、助力共
同富裕的创新实践。2025 年，仙居杨
梅全产业链产值达 48 亿元，由“仙居杨
梅”与“神仙大农”双品牌驱动，累计创
新开发的 40 余种衍生品，创造超 15 亿
元的深加工产值，带动就业岗位 2000
个，从产一季到产四季，真正实现“一颗
杨梅带活全域经济”。

这个春节，这颗四季常驻的仙居杨
梅，正以一种创新的姿态闯入千家万户
的年货清单，等待被更多人品尝和分享。

仙居拉长产业链让时令鲜果四季常驻

一块杨梅酥，满口夏日鲜甜
农人说

浙里有宝·记者帮你挑年货 融媒体新闻行动走进仙居

过年啦！茶几上、果盘里，怎么能
少了我们仙居的“梅”好滋味？

神仙大农杨梅酥，吃起来软糯酸甜，
让人回味无穷。咬一口，满满都是仙居
六月杨梅的独特风味。它是按照凤梨酥
的工艺制作的，不过把里面的馅儿换成
了仙居杨梅，这样一来，不仅保留了杨梅
的独特风味，还提升了附加值。

仙居杨梅果实大、汁水多、酸甜可
口。然而，新鲜杨梅上市时间短，卖不了
多长时间。为了突破季节限制，我们集
聚仙居杨梅界的各方智慧，成功研发杨
梅酥、杨梅啤酒、杨梅原汁、杨梅干、杨梅
麻花等 30 多款特色衍生品，组成“杨梅
全家福”，并通过“神仙大农”销售网络，
销往全国各地。

作为仙居农产品区域公用品牌，“神
仙大农”的使命就是“帮农民卖东西，让
好产品卖出好价钱”。我们已经推出300
余款特色农产品，涵盖仙居九大类优质
农副产品，并开设了6家品牌实体店铺、
10个专柜，在淘宝、京东等6大平台开设
旗舰店。这个春节，就让仙居杨梅的

“梅”好风味，伴您热热闹闹过年！
（浙江神仙大农农业发展有限公司

总经理 应佳霖）

本报义乌2月3日电（记者 胡静漪
杜羽丰 钱关键 通讯员 金丹娜 共享
联盟·义乌 吴峰宇） 3 日下午，“义乌
苏溪—宁波舟山港”以星电商海铁联运
专列在义乌（苏溪）国际枢纽港首发。
这批搭载100标箱日用品、五金工具等
产品跨境电商货物，预计最快两周就能
抵达美国。这将是当前最快的中美跨
境电商海铁联运物流模式。

据悉，专列从义乌出发后当日抵达
宁波舟山港铁路北仑港站之后，货物将
搭乘以星航运船公司 ZX2 电商快航集
装箱班轮运往美国洛杉矶，海运在途时
间约 12 天。“在传统铁路+海运运输模
式下，浙江小商品从义乌（苏溪）国际枢
纽港发货经宁波舟山港到美国，最快也
要18天左右。”浙江义乌港务有限公司
副总经理戴章路介绍。

近年来，面对跨境电商爆发式增
长，传统海运周期长、空运成本高的痛
点日益凸显，市场对“快出海”物流通道
需求迫切。为应对旺盛的跨境物流需
求，特别是保障春节前出货高峰期的物

流通畅，前不久，义乌（苏溪）国际枢纽
港、宁波舟山港及船公司三方联动，推
出“海铁快线+海运快航”的“双快”运
输模式。

“这一模式让义乌货物运输效率提
升约 1/4，综合物流成本直降 10%左
右。”义乌跨境物流行业协会会长、浙江
锦联国际物流有限公司董事长李雪源
表示，此次班列 20%货物来自他的公
司，货值约40万美元。

该班列还支持在义乌本地提集装
箱空箱，不仅降低单家企业从宁波舟山
港调箱的物流成本，还提升出货效率。
其中，海关部门提供“一次申报、一次查
验、一次放行”便利化服务，免去跨境电
商产品在义乌（苏溪）国际枢纽港堆场
的等待时间和海港码头的进港、装船排
队等待时间，将整体通关时间大幅缩短
约一半。

以星综合航运（中国）有限公司中国
区总裁华向前表示，此次专列新模式常态
化运行后，每月承运量可达800标箱，将
为义乌跨境电商提供高效物流新通道。

“义乌苏溪—宁波舟山港”电商海铁联运专列首发

“双快”运输，最快两周抵美

本报杭州 2 月 3 日讯 （记者 朱承） 规整的绿线连着服务
器节点，静静地浸泡在浸没液冷机柜里，银色管路纵横排布，耳
边全无传统机房的轰鸣⋯⋯3 日，记者在杭州“中国数谷·未来
数智港”看到，商用浸没式硅基液冷算力项目已正式投入运行。
该项目由浙江老牌企业新安集团与算力服务商算想科技联合打
造，采用自主研发的高性能硅基冷却液，相比传统风冷方案节能
幅度超过 35%。目前，该算力平台已开始为高校科研、边缘计
算等场景提供服务，单节点年服务产值可达数千万元。

一家是国内有机硅产业的领军企业，一家专注于算力基础
设施与相关服务，新安集团和算想科技的合作，正是瞄准了 AI
产业爆发下的算力散热刚需。

当前，AI技术快速迭代，随着AI芯片功耗从2019年的270
瓦飙升至 2025 年的 1800 瓦，传统风冷难以满足高密度散热需
求，液冷技术被英伟达、谷歌、阿里云等视为高算力场景的终极
方案。而冷却介质的选择，成为液冷产业化关键。当前主流氟
化液成本高且受环保约束，矿物油则存在稳定性隐患。硅基冷
却液因在安全性、环保性与材料兼容性上实现“黄金三角”平衡，
被视为下一代理想介质。

察觉到这一行业需求后，新安集团迅速组建专项研发团队，
全力推进技术攻关，依托自身有机硅全产业链优势及十余个核
心研发团队，企业快速攻克材料兼容性、长期运行能耗控制等核
心难题。

“从硅基材料开发到最终实现商业落地，我们仅用2年时间。
目前实测的能源使用效率（PUE）值，已稳定在1.1以下。”新安股
份硅基新材料研究院院长刘继告诉记者，从实际性能来看，硅基冷
却液具备高热导率、高绝缘性、极低挥发性和优异的热稳定性，可
直接浸没服务器芯片，散热效率明显优于冷板式液冷方案；从成本
层面而言，其价格远低于氟化液，安全性也更有保障，全生命周期
内对环境友好，契合我国“双碳”发展战略，同时对金属、塑料等设
备常用材料无腐蚀性，长期使用无需担心设备老化问题。

据高盛预测，2025年至2027年，全球服务器冷却市场将迎
来爆发式增长，其中，液冷渗透率将从 2024 年的 15%跃升至
2027 年的 80%，将是万亿级市场。作为深耕有机硅领域 40 余
年的老牌企业，新安集团正借硅基液冷技术切入AI赛道。“随着
AI爆发，液冷将加速产业化，浸没式方案有望成为主流，带动行
业指数级增长。”新安股份董事、常务副总裁孔建安表示，公司已
将硅基液冷列为重点战略，推动有机硅业务向高附加值的算力
基础设施转型。据悉，新安集团已推出三大系列硅基冷却液，覆
盖AI算力中心、储能热管理及超充散热等场景，全面满足AI训
练、边缘计算和新能源等多元散热需求。
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■ 本报记者 姜晓蓉

近年来，音乐类节目仍在综艺市场
占据一席之地。2025 年，中央电视台
的《中国唱将》、湖南卫视的《声鸣远扬
2025》、腾讯视频的《让我来唱》等多档
节目，成为年轻人崭露头角的舞台。

这些节目中，浙江年轻人有着亮眼
表现。浙江音乐学院 2022 级本科生郑
心烨一路过关斩将，入围《中国唱将》美
声赛道全国十强；浙江传媒学院2025届
录音艺术专业毕业生张卓尔凭借实力突
围，斩获《声鸣远扬2025》全国亚军。

音乐综艺，为年轻人搭建了怎样的
逐梦舞台？在层层比拼与选拔中，他们
又收获了哪些成长？

走上全新舞台
郑心烨虽曾征战多场全国顶级声

乐赛事，但站上《中国唱将》的舞台时，
却有别样感触。“和以往在音乐厅的表
演不同，站上这个舞台，就像推开了一
扇新世界的大门。”即便最终止步美声
赛道 5 强，回忆起这段经历，她依旧难
掩心中激动。

去年 9 月，郑心烨报名参加《中国
唱将》海选。不同于以往的音乐综艺，
这档节目特别设置了民族、美声、流行

三大赛道，让不同唱法的音乐人都能拥
有展示舞台。“这对我们美声专业的学
生 来 说 ，是 难 得 的 专 业 展 示 机 会 。”
她说。

顺利通过线上初试后，首次线下录
制便让她感受到了激烈氛围与超强阵
容：同台的是全国美声唱法的顶尖高
手，廖昌永、魏松等大咖参与的评委团
更是星光熠熠。而作为最年轻的选手
之一，她备感压力。

而对于张卓尔来说，选择站上《声
鸣远扬2025》的舞台更是新的挑战。

张卓尔喜欢唱歌，天赋也不错。虽
然学的是录音专业，但张卓尔在学校
期间得到了全方位专业训练，爱好演
唱的他还一直活跃在演唱舞台上，积
累了不少演出经验。看到比赛信息，
张卓尔毫不犹豫地报名了。对他而
言，站上面向全国的专业舞台是全新
挑战。

在挑战中成长
真正站上舞台，虽要直面层层比拼

的压力、攻克跨界演唱的难题，却也让
他们收获满满，不仅锤炼了舞台表现
力，更精进了专业能力，找准努力的
方向。

在 30 强进 10 强阶段，郑心烨选择
了《美妙的歌声随风飘》《红绣鞋》两首
拿手曲目。凭借扎实的唱功与细腻的
演绎，她的亮眼表现也让评委们频频称

赞，直言她未来可期。
根据比赛规则，晋级全国十强的选

手可入选国家级音乐人才训练营，每名
选手都有一对一导师，郑心烨的指导老
师是著名男高音歌唱家王传越。训练
营要求选手演绎歌剧选段，郑心烨选定
了经典歌剧《卡门》的选段，却在排练中
发现自己与角色的契合度不高，难以诠
释人物特质。在王传越老师的专业指
导下，她逐步摸索贴近角色的方法，慢
慢找到表演的精髓。

对张卓尔来说，最大的挑战则是跨
界。在参赛初期，外界难免因其专业背
景，给他贴上“业余”“颜值选手”等标
签，对其音乐专业性产生质疑。

然而在导师任志宏看来，录音艺术
专业知识的学习，声音设计、混音等幕
后技术的实训，使他在诠释作品时，角
度更独特，层次更丰富。

事实证明，张卓尔扛住了压力。在
总决赛的关键一轮，他演唱的《海阔天
空》成为节目开播以来首位获得首席与
联席评审全票通过的选手。“接纳自我、
坚持热爱，就能走出属于自己的路。”比
赛结束后，张卓尔感慨地说。

为年轻人搭建成长阶梯
从早期《超级女声》《快乐男声》掀

起全民音乐狂欢，到《中国好声音》《我
爱记歌词》唤醒全民歌唱热情，再到《乐
队的夏天》挖掘小众音乐魅力、丰富华

语音乐生态，音乐类综艺节目一路探
索、持续创新，在陪伴观众品味音乐之
美的同时，也为一代代年轻音乐人搭建
了崭露头角的成长阶梯。

如今的音综舞台上，出现了越来越
多大学生的身影。据了解，浙江音乐学
院流行音乐系，在过去一年就有几十名
学生参加各类音综节目。

在任志宏看来，音综舞台就像专业
能力的转化器，将课堂所学的理论知识
转化为真实的舞台实战能力，同时节目
打破各类音乐圈层的壁垒，让摇滚、电
子、民谣等不同风格同台竞技，推动年
轻人突破风格舒适区、探索更多可能。

如今，音乐综艺“素人选秀”阶段已经
过去，更注重对年轻音乐人的专业打磨，
为年轻人搭建起专业且具成长性的舞台。

浙江音乐学院流行音乐系副主任王
滔曾带领学生参与多档音乐综艺节目。

“如今的音乐综艺，早已不是能让选手一
夜成名、彻底改变人生的造星舞台，更多
是为年轻音乐人提供专业的表演实践机
会，帮助他们积累舞台经验、拓宽艺术视
野，同时深化对专业领域的理解与认
知。而这样的实战经历，也能为高校的
专业教学形成有效补充，起到良好的辅
助作用。”王滔认为，对原创音乐的挖掘
与扶持，也许会成为新的趋势。

而年轻音乐人，唯有坚守自己的热
爱，不被流量裹挟，不被浮躁影响，深耕
自己擅长的领域，打造属于自己的独特
风格，才能让自己的声音被更多人记住。

浙江年轻音乐人在音乐综艺舞台表现亮眼

想唱就唱，唱出名堂

2 月 3 日，造型新颖的无人驾驶小巴在松阳县陈家铺村实地测试。该小巴为纯电动车
型，能精准感知山村的复杂路况，实现自动循迹、避障、跟车、停靠等功能。这将助力山区村
应对节假日客流高峰，提升服务品质。 本报记者 胡元勇 栾兰 通讯员 叶华 摄

2月3日，“2026你我皆黑马”生肖贺岁展在浙江自然博物院杭州、安吉两馆区开展。展览以马匹标本、黑马雕塑及互动装置等展陈形式，
梳理马的生物演化历程，展现马对人类文明的深远影响，让观众在自然科普与人文赏鉴中迎接马年新春。图为杭州馆展览现场。

本报记者 林云龙 摄
迎马年 看马展


