
2024年12月12日 星期四

责任编辑：黄新 版式：潘泓璇 联系电话：0571-85310479 邮箱：zjrb@8531.cn 要闻 3

本报社址：杭州市体育场路 178号 问询电话：0571-85310114 邮政编码：310039 电子信箱：zjrb＠zjnews.com.cn 印刷：浙江日报报业集团印务有限公司 定价每月 43.50元 零售每份 1.50元

包装袋、塑料瓶、废报纸⋯⋯生活
中，我们每天产生各种废品。废品怎么
分类、如何卖、卖什么价格，成了不少人
的“小烦恼”。

去年以来，嘉兴为这件“小事”提供
了新解法。“嘉兴推出了一键预约上门
服务的‘嘉家收’模式，实现再生资源的
全品类兜底回收。”10月底，在生态环境
部 的 公 开 会 议 上 ，“ 嘉 家 收 ”模 式 获
点赞。

构建15分钟回收圈

把一大堆快递盒、包装袋、坏掉的
豆浆机等堆到家门外，打开微信小程序

“嘉家收”，点击“预约上门回收”，填好
地址、时间，并上传微信收款码，没多
久，正在上班的市民姚君就收到了一笔
9.93元的微信转账。

而与喜欢用小程序的姚君相比，退
休居民陈和华则喜欢去实体站。陈和
华一直有卖废品的习惯，自从小区附近
建起“嘉家收”农翔路站点，每天一大早
出门买菜，他总会顺手带上前一天的废
品，先卖废品再去买菜。

陈和华们的信任，源于“嘉家收”制
定的全套标准，如将废品细分为七大类
26 小类，仅废纸就细分为纸板纸箱、书
本等四小类，价格随行就市。

2022 年，嘉兴市被列入全国废旧
物资循环利用体系建设重点城市名
单。为打通居民卖废品“最后一公里”，
2023 年嘉兴在线上打造了“嘉家收”微
信小程序，截至今年 11 月，注册用户已
达13.59万，上门回收6000余次。在线
下则按照两公里半径规划布设 23 个回
收 网 点 ，形 成 15 分 钟 城 乡 覆 盖 圈 。
2023 年，嘉兴累计回收各类再生资源
32.99 万吨，比上年增长 28%，可减少碳
排放约77.6万吨。

游击队变正规军

“以前是‘游击队’，现在变成‘正规
军’了，更有盼头！”在“嘉家收”长秦站，
虞桂凤笑呵呵地说，一旁，她的丈夫正
开着叉车一趟趟将废铁运进仓储区，儿
子则在作业区切割钢条。

收了 20 多年废铁，虞桂凤一家一
直在附近几个紧邻高速口的村里“打游

击”，每年收来的上千吨废铁都在租住
的村民院子里堆放和处理，环境、安全、
噪音、交通等问题突出。

去年，“嘉家收”长秦站建成，根据
废品回收行业的需求和特色，设计了能
容纳 2 辆大货车同时进出的大门、标准
地磅、数十个监控摄像头、仓储区、作业
区等。虞桂凤说：“这儿场地宽敞、设施
齐备，还举行消防、安全生产培训，虽然
租金高，但更有利于生意做大，长期看
肯定划算。”入驻后，生意不错，她还花
几十万元添了台废铁料压包机。

“取缔非法经营户，‘收编’合法经
营户，从源头上引导从业者规范经营，
更有利于个体和行业的长远发展。”嘉
兴市废旧商品回收利用有限公司负责

“嘉家收”系统的运营，企业相关负责人
表示，嘉兴鼓励个体回收者通过自营、
参股、租赁等方式入驻，参加专业培训，
持证上岗、统一管理。目前，入驻的经
营户超过30家。

推动行业提质升级

一堆塑料瓶进入 AI 智能分选设备

后，迅速被分成了可乐瓶、矿泉水瓶等4
类，这是今年上半年，南湖区新丰镇废
旧商品（南湖）分拣集散中心引入的“神
器”。

该中心负责人倪新阳介绍，随着
“嘉家收”系统发力，集散中心的废品量
明显上升，每天光塑料瓶就有十几吨，
靠人工分拣效率低。今年，他们引入了
最新设备，精细分类后一吨塑料瓶的价
格能比以往提高 300 元左右。这些塑
料瓶全部卖给了几公里外的浙江嘉丽
再生资源有限责任公司——废塑料瓶
被制作成各类打包带。

嘉兴市发改委资源环境处处长韩
晓磊介绍：“目前，嘉兴以政府主导、国
企牵头、市场参与的形式重构了再生资
源回收网络。”

目前，嘉兴正在努力推动行业提质
升级，如围绕废钢铁、废纸、废塑料等领
域，推动有能力的生产企业开展回收、
加工利用一体化模式项目；聚焦再生资
源加工利用共性技术和关键技术领域，
不断加大科技投入；在金融、税收、财政
补助等方面出台相关政策。

（本报记者 李茸 通讯员 黄妙妙）
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12月11日，由浙江大学医学院附属邵逸夫医院和中国美术学院共同主办的美愈益心——
第三届“生命之美”艺术疗愈主题创作展在浙大邵逸夫医院庆春院区启幕。出自中国美术
学院45位学生之手的近60 件优秀艺术作品在医院门诊、急诊、连廊等处展出，医护和患者
不经意间就能偶遇疗愈身心的艺术之美。 本报记者 姚颖康 姜子桐 通讯员 李文芳 摄

冬天，是橘子味的。
最近，记者走访发现，由于生长周

期受天气等不利因素影响，浙江柑橘减
产。事实上，不只浙江，全国多个柑橘
主产区都有类似遭遇。柑橘“小年”正
在到来。

“180 亩橘园产量锐减，不到去年
的三分之一。”台州临海蜜橘种植大户
高贤飞向记者诉苦。想起今年夏季持
续一个多月的高温干旱天气和紧接着
的那场雨，他面露无奈：“挂果期天气变
化太剧烈，许多果子没法及时吸收水分
而大批爆裂，很可惜。”

记者咨询了省农业农村厅水果专
家，原来，本年度全省柑橘普遍减产是
多方面因素叠加导致：首先是上个冬季
冻害影响树体生长，春季花量减少；再
加上夏季高温干旱，导致灼伤和裂果，
同时，部分主产区黄龙病和褐斑病发病
情况较为严重，进一步削减了产量。

“小年”一样赚

对许多人来说，橘子，是一年中不可
或缺的鲜甜滋味。中国柑橘主产区在南
方，浙江正是其中的重要传统产区。

上世纪末，浙江柑橘总产量曾连续多
年居全国主产省份第一，此后随着中西部
发展，规模被赶超，我省转而走“精品果
业”路线，理性缩减柑橘发展面积，带头探
索优化柑橘品种结构，以质取胜。

这一产业调整让橘农受益，在“小
年”愈发明显。

记者来到中国蜜橘之乡黄岩发现，
虽然年景不佳，但乡道边售橘的农民脸
上依然笑意盈盈，箩筐里放着的，正是
当地主栽良种“黄岩本地早”。

“去年每斤九毛到一块五，今年一

斤能卖两块八到五块哩！”澄江街道山
头舟村村民葛雪招种了数十年橘子，她
告诉记者，今年的“黄岩本地早”格外好
卖，田头收购价格近十年最高。由于市
场紧俏，批发商争相订购，自家橘田虽
减产了二三成，但收入不减反增。

在田头包装出货间，黄岩凤来柑橘
专业合作社负责人彭德通展示了一套

“书”。封面是设计师以柑橘为灵感创作
的手绘图，配以不同的底色。插页是折
叠的柑橘文化卷轴。翻开，是十二个“肚
脐”贴着商标“大益农”的“黄岩本地早”，
个个果型大小均匀，外表完美无疤痕。

“这是我们推出的书本形精装黄岩
蜜橘，一套四本共 48 个精选‘本地早’，
零售价 168 元。”彭德通说，通过发力品
牌营销、文化赋能，走高端精品路线，有
效提升了黄岩蜜橘的品牌知名度和美
誉度。不论“大年”“小年”，精装礼盒的
售价始终不变，价高量少，根本不愁卖，
成为市场畅销的“硬通货”。

看来，“小年”恰为好蜜橘营造起卖
方市场，口碑产品热度不减，柑橘产业

“优质优价”的趋势得到强化。

新品种憋大招

恰逢“小年”，不仅声名在外的经典
老品种更加抢手，初出茅庐的蜜橘新秀
也格外亮眼。

彭德通给记者递来一只新优品种
“晴姬”。它个头中等，皮色金黄，皮薄
易剥，入口一尝，相比其他蜜橘，鲜甜中
又多了几分特别的清香。他带头试种
了六七亩，今年少量上市，没想到市场
反应超出预期，每斤能卖28元到38元，
身价比炙手可热的“红美人”还高出一
头。“‘晴姬’潜力很大，是我为接下来几

年‘憋’的大招。”他笑说。
记者了解到，黄岩橘农接触新品种

属于“近水楼台”。这两年，当地围绕
“世界蜜橘之源”的历史定位，打造了一
个国内顶尖、国际知名的蜜橘种源保
护、培育及利用开放性平台——黄岩蜜
橘种源研究中心。

走进研究中心的“数字桔园”，大屏
实时显示着各个智慧大棚内每株橘树
的品种编码、株高、叶片数量、实景等信
息。每个大棚的主人，是来自不同高校
和科研院所、不同技术领域的专业科研
团队。记者细致打探了下，有华中农业
大学、浙江大学、中国农科院、浙江省柑
橘研究所、台州科技职业学院等。有的
运用细胞工程技术改良黄岩蜜橘，有的
通过基因组学与分子设计育种来加速
育种过程，有的专注杂交育种，八仙过
海各显神通，培育高糖、低酸、高抗病
性、果实无核的柑橘新品种、新品系。

“目前，各团队累计创制了 3000 多
个新种质，选育出浙柑、宫川新系等 20
个颇具前景的优系。”浙江省柑橘研究
所副所长黄振东透露。研究中心所在
的头陀镇联合黄岩区有关部门设立“田
间学院”，在科研团队与农户之间架起
桥梁，联动党员志愿者，零距离、零门
槛、零费用输出技术服务。今年，甜度
爆表且无核的“东江 1 号本地早”、果实
硬度高而适宜罐头加工的“新本 1 号”
等新黄岩蜜橘已推广种植；提前半月成
熟、可助橘农抢占市场先机的“早熟本
地早”也开始试种。

错季种植缓释风险

种植多样化品种，错季生长和销
售，拉长采收期，也是“小年”里缓释种

植风险的良方。
秋冬柑橘采收进入后半程，“黄美

人”“绿美人”等晚熟新品种仍在大棚里
整装待发。黄岩新峰柑橘合作社负责
人告诉记者，这个冬季做好棚内保温、补
光和修剪，来年一月底至三月，这批高端
新品就将成熟，丰富新春柑橘市场。

在田头，记者遇到了浙江大学柑橘
营养研究团队，他们正围绕健康土壤培
育、重金属污染土壤的植物修复、养分
精准调控省力化栽培、果实品质提升等
角度，展开研究攻关，为黄岩果农种出
好果子提供技术护航。团队负责人、浙
大博导田生科透露，目前已为橘园补光
系统筛选出最佳红蓝光比例，搭配“水
肥一体化—根域限制栽培技术”，可使
橘子的可溶性固形物（甜度）提升一度
以上。

“‘小年’正是修整橘园、提升种植
技术水平的好时机。”省农业农村厅植
保检疫与农药管理总站专家梁赤周表
示，针对橘农谈之色变、今年柑橘减产
原因之一的“柑橘癌症”黄龙病，最佳的
普查时期正是秋冬季节。记者了解到，
针对此病，目前商业化种植的柑橘中基
本没有抗病耐病品种。而一旦沾染黄
龙病，不论多大的橘树，都要整棵拔除、
烧毁，这对果农的损失不小。现有技术
条件下，柑橘黄龙病可防不可治，重点
在预防传染、阻隔传播。

梁赤周提醒橘农，冬季清园至关重
要。如果发现有结“红鼻子果”、老叶斑
驳黄化等症状的病株，就要做好标记，
及时挖除，同时针对传染黄龙病的主要
媒介昆虫“木虱”，及时把枯枝落叶收拾
掉，喷洒药剂做好消毒，杀灭越冬成
虫。“勤快过冬，来年会更好。”他说。

（本报记者 来逸晨）

全国多个柑橘主产区遭遇减产——

柑橘小年，浙江应对有门道 本报北仑 12 月 11 日电 （记者
王凯艺 王丹静 通讯员 周亚琼 叶琳）

“这款护肤品标价 680 元，叠加使用当
地商务部门发放的消费券，到手才 500
元出头，比专柜便宜近一半，而且还能
即买即提，方便又划算。”11日一早，北
仑市民戚女士来到位于宁波保税区进口
商品市场的浙江自贸试验区宁波片区跨
境自提中心，采购心仪的跨境免税商
品。这里也是浙江省内首个集聚了多家
跨境企业的跨境商品自提中心。

整个购物体验区总面积达1600平
方米，集品牌展示、销售服务、体验互动等
功能于一体，首批已有15家跨境自提企
业入驻，为消费者提供了10余大类1500
个单品，涵盖国际知名品牌的护肤品、日
化用品、箱包、服饰、保健品及酒水等。

据介绍，跨境自提中心内的商品同

时享有“零关税”和消费税、增值税打七
折的优惠，商品综合税率仅为 9%至
23%，比一般贸易进口商品的税率低
27%至31%。不仅如此，消费者现场下
单后，无需像传统跨境网购一样等待商
品的清关、配送，只需现场刷身份证，经
海关快速核验，商品即刻到手。

自 12 月 9 日正式开馆以来，跨境
自提中心销售额已累计超53万元。“这
里所有货品受海关全程监管，一货一码
供随时溯源，消费者可以放心选购。”运
营方宁波市北仑区商贸物流投资集团
下属宁波保税区市场发展有限公司相
关负责人介绍，依托全国首创的跨境自
提数智服务平台，通过资源整合、模式
创新、技术赋能，跨境自提中心不仅能
高效精准管理店铺，还实现了跨境贸易
的全流程智能化管理。

浙江首个集聚式跨境商品自提中心亮相

家门口的“跨境消费”，便捷实惠
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本报衢州12月11日电（见习记者
汪文羽） 如何更好响应企业诉求，进一
步提升营商环境？11 日上午，衢州市
举行“企呼我应”品牌提升会，相关部门
交流了“企呼我应”处置监督双闭环经
验做法。

“企业有所呼，改革有所应”，衢州
“企呼我应”平台上线已满一周年。一
年来，衢州在全省率先建立了高效的涉
企问题闭环处置机制，“企呼我应”平台
通过一个口子，整合线上线下 16 个渠
道的涉企诉求，累计收集企业问题和诉
求1.6万多个。

今年 3 月，衢州市纪检监察机关介
入“企呼我应”平台。在“企呼我应”涉
企问题处置闭环的基础上，构建了日常
跟踪、重点跟踪、系统施治三个层次的
纪检监督闭环。涉企问题处置监督“双
闭环”机制形成后，显著提升了涉企问

题的办理质量和效率，逾期案件从原先
的 16 件降至 0 件，涉企诉求的平均办
理时间缩短了30%以上。

“在面对企业的急难愁盼时，我们
要求部门少强调政策规定，多注重换位
思考。”衢州市纪委监委相关负责人
说。截至目前，在“企呼我应”平台上，衢
州市纪检监察机关共监督日常问题804
个，已解决 752 个；重点监督问题 410
个，已解决398个，展现了衢州市在优化
营商环境方面的坚定决心和显著成效。

为进一步提升平台效能，会议现场
还发布了企呼我应“限时快响”机制。
该机制通过“市企业服务中心—副秘书
长—分管副市长—市委市政府主要领
导”四级响应流程，层层畅通涉企问题
的提交与解决渠道，确保疑难问题快速
高效办理，打响衢州“企呼我应”品牌，
展现服务的速度、力度与温度。

衢州构建涉企问题处置监督双闭环

本报讯 （记者 朱承） 短短十天，
浙江精工集成科技股份有限公司收获
了两笔大订单——11 月 23 日，与四川
众亿汇鑫公司签署 5.16 亿元的销售合
同，交付一套碳纤维成套生产线和一套原
丝生产线及其配套公用工程；12月2日，
又收获了来自沙特GIM公司1.72亿美元
的大订单，并约定累计购买生产线总数不
少于18条，总采购金额约为5亿美元。

两笔大单背后，离不开一种新型材
料——碳纤维。这种被业内称为21世
纪“黑色黄金”的材料，密度仅为钢的四
分之一左右，抗拉强度却是钢的 7 至 9
倍，在航空航天、国防军工、光伏半导
体、海洋工程、汽车制造等领域有着广
泛应用前景和战略意义。精工科技正
是国内碳纤维装备的头部制造商之一，
已占据国内市场份额 60%，全球市场
份额超20%。

“十天签下两笔大单，我们经受住
了客户在交付、品质、技术和服务等方

面的重重考验。”精工科技董事长孙国
君认为，这一切源于精工科技在碳纤维
赛道整整十年、一步一个脚印的积累。
2013 年，精工科技开始布局碳纤维业
务并先后构建省级企业研究院和国家
级碳纤维装备产品研发中心，2015 年
完成国内首台套千吨级碳纤维成套生
产线研发制造，2020 年实现碳纤维生
产线装备技术全国产化，成为国内首家
实现千吨级碳纤维成套生产线装备全
国产化的企业，也是国内唯一一家整线
装备供应商。2023 年获“国内首台

（套）装备”称号、“浙江省科技小巨人企
业”称号，同时牵头“纤维碳化生产成套
装备术语”国家标准制定。

眼下，精工科技正联合相关科研团
队共同研发一款由高强碳纤维材料打
造的 AI 外骨骼机器人，基于碳纤维智
能、轻巧、坚固的特性，结合 AI 传感器
的引导和助力，或将为老年人、伤残人
士等行走困难人群带来新希望。

精工科技十年紧盯碳纤维

十天签下两笔亿元大单背后的坚持

本报讯 （通讯员 项双双） 近日，
国家数据局专函致谢浙江省委党校，高
度赞扬其在“首期全国数据系统局长培
训班”的培训工作。这是省委党校今年
收到的来自国家部委、海外政党等发函
的第7封“重量级”感谢信。

据悉，近两年来，浙江省委党校
与中央统战部、中央对外联络部、国
家数据局、全国妇联等 17 家部委单位
紧密合作，承办相关班次 37 期，培训
学 员 2200 余 人 。 承 办 全 国 31 个 省

（区、市）的省级、副省级党校主体班

来浙培训班次 41 期，培训学员 2800
余人。承办印度尼西亚、马来西亚、
孟加拉国等“一带一路”沿线国家党
政干部来浙研修班次 16 期，培训学员
590 余人。

浙江省委党校坚守“为党育才，为
党献策”初心，在高质量完成主体班次
培训任务的基础上，放大培训主阵地、
主渠道的效能，把打造对外培训品牌、
提升办学品质，作为展示“中国之治”浙
江篇章的政治担当，在围绕中心服务大
局中发挥了党校的独特作用。

省委党校高质量打造对外培训品牌

12 月 10 日，在义乌市区的绣湖广
场，来自四川自贡的彩灯艺人正在安装调
试一组名为“太平吉象”的绣湖新春彩灯，
这组高约 5.2 米的造型，寓意太平盛世、
国泰民安。今年义乌绣湖广场等地将安
装15组不同造型的新年新春彩灯。

通讯员 吕斌 摄

迎 新


