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基因故事会

记者 李倩

本报讯 刚刚参加完首届世
界互联网大会，杭州互联网金融
公司“挖财”董事长李治国又获得
了一个好消息，挖财日前已完成
B 轮融资，金额为 5000 万美元。
从去年挖财完成架构重组和模式
升级后，不到一年已经完成 A、B
两轮融资，累计融资金额超过
8000万美元。

随着金融大数据概念的红
火，曾经的记账 APP“挖财”开始
像它的名字一样真正为用户“挖
掘”财富：由单一的记账功能向理
财、基金、投资等功能转向。在前
不久艾瑞咨询发布的一份《2014
年中国生活理财移动 APP 行业
研究报告》中，“挖财”排在综合测
评的第一名。至 2014 年第 3 季
度，“挖财”记账的注册用户突破
1 亿，“挖财”理财超市今年已经
完成超过百亿元的理财产品销
售。李治国说，“挖财”的目标很
简单，未来5年，为1亿人管好钱、
理好财。

从记账中找到灵感
作为一款生活工具类 APP，

“挖财”的创意来源相当简单：
2009 年，创始人赵晓炜和女朋友
常常会为钱到底花在了哪里而疑
惑，由于用笔和本子记账不方便，
而电脑则不易携带，就想到了在
手机端开发一款记账软件。

开发完成后，赵晓炜将这款
软件挂到网络下载站上，发现每
天都有十几个下载量，由此发现
了市场需求。当时，阿米巴基金
投资人李治国也在寻找这一领域
的投资机会，两人的想法不谋而
合，赵晓炜和另外两位兼职工程
师正式开始研发记账软件，2009
年 6 月份，“挖财”第一个版本诞
生，隶属于杭州财米科技有限公
司。

目前挖财旗下已经有“挖财
记账理财”、“挖财钱管家”、“挖财
信用卡管家”和“挖财宝”等系列
APP。以及个人理财社区“挖财
论坛”。据悉，挖财记账理财目前
用户已达 5000 多万，挖财信用卡
管家用户也已经累计达到 400 多
万。

“通过拍照记账、短信记账等
方式记录账目，一笔消费不仅是
资金的流入流出，更代表一个特
定的场景。比如第一次跟女朋友
认识，生日时候的一件礼物等，一
个账本记录的不仅是资金也是生
活。”挖财用户“欧耶米”表示。

“我们的商业模式说来也很
简单，以记账作为入口，获取大量
用户和海量的数据，基于对数据
的分析，提供个人化的理财产
品。”李治国说。

做普通百姓帮手
金融业，尽管与每个人息息

相关，但总给人一种高大上的距
离感。作为一款互联网草根理财

神器，怎样尽可能地满足大部分
用户需求，提供低门槛的记账理
财服务？挖财在产品设计之初就
动了许多脑筋。

登录的主页面是财米的动画
形象，还支持用户根据心情进行
自定义。精心设计的提醒记账
语，每一次都能让用户莞尔一笑，
例如：你今天真棒，竟然一点钱都
没花！此外，除基本的账目明细、
报表和预算功能，挖财还充分考
虑了用户记账时的各种场景，研
发了商旅记账、拍照记账和语音
记账等功能。以商旅记账为例，
这是为需要经常出差的白领用户
设计的：用户在出差时只需打开
商旅记账的功能，可报销费用在
整月的花费中即可直接抵冲掉，
但却会留下资金流水的记录，方
便用户了解自己每一笔资金的流
入流出。

另外，尽管在行业内有时会
被质疑缺乏重点，为了实现零门
槛，对于手机平台，“挖财”仍然坚
持 版 本 基 本 覆 盖 Android、iOS、

Windows7 等几乎所有移动平台，
“我们希望可以让更多的人实现
手机上方便记账”。尽可能地从
老百姓的角度出发，促进老百姓
理解财务的概念，是“挖财”做记
账理财服务的方向。

瞄准个性化理财
一个企业，最重要的 3 张财

务报表分别是资产负债表、损益
表、现金流量表。而一直在随手
记账功能的挖财发现，如果现金
流的记录再加上信用卡、借记卡
的数据，就相当于给每一个用户
都绘制这3张报表。

2013 年 10 月，信策数据以数
千万元的对价，并入“挖财”。一
个是服务于金融行业的数据公
司，一个是专注于记账理财产品
的移动互联网公司，这样的合并
正是国内互联网金融的热潮中发
生的化学反应。

比如，如何通过数据的方式
降低用户使用门槛？可以根据情
景和习惯为用户显示他最常用的
记账类目；开发短信记账、语音记
账新记账方式；将银行卡、基金、
房产等资产账单自动归集⋯⋯

此外，“挖财”已经推出了多
款理财产品，并且获得了可观的
交易量。挖财希望达到的预期
是，将用户所有的资产以及消费
都纳入到“挖财”体系当中，比如，
账户、房子、车子，后期挖财便可
以分析出用户最近是否有大额投
资，房子和车子的升值状况如何；
如果最近买了车子，会不会有保
险方面的支出等，数据的作用会
一步步标准并且精准化。

“金融的市场化，包括利率市
场化、人民币国际化等，倒逼我们
要做很多事。”“挖财”CEO 顾晨
炜说，其中必须要做的一件事就
是个性化理财服务，“未来‘挖财’
是什么样的？还真是没有定论，
互联网的思维是开放的。”

“挖财”：百姓理财挖出金矿
目前注册用户已突破1亿

新华社北京12月11日电
记者 李唐宁

保监会 10 日公布了《互联网保
险业务监管暂行办法（征求意见
稿）》。这将是国内首份针对互联网
金融领域的监管文件。业内人士认
为，文件对于互联网保险整体抱有
鼓励和包容的态度，允许保险公司
间接实现跨区域经营、降低经营成
本，保险公司将整体受益。

对于业界关注度最高的互联网
保险产品销售区域限制问题，征求
意见稿规定，今后保险公司在互联
网上销售人身意外险、定期寿险和

普通型终身寿险，以及涉及个人的
家庭财产险、责任险、信用险和保证
险，可将经营区域扩展至未设立分
支机构的省市。不过值得一提的
是，或许因涉及复杂的给付及理赔
流程，高现金价值的人身保险产品、
机动车保险产品除外。

在互联网保险的披露责任方面，
征求意见稿要求提高产品透明度，满
足消费者知情权。保险机构开展互
联网保险业务，不得进行不实陈述、
片面或夸大宣传过往业绩、违规承诺
收益或者承担损失等误导性描述。
销售人身保险新型产品的，严禁片面
使用“预期收益率”等描述产品利益

的宣传语句。保险产品为分红险、投
连险、万能险等非固定收益产品的，
须以不小于产品名称字号的黑体字
标注收益不确定性。此外，保险公司
还应在其官方网站建立互联网保险
信息披露专栏。

相关统计显示，2011 年至 2013
年，国内经营互联网保险业务的公
司从28家上升到60家，年均增长达
46％；保费规模从 32 亿元增长到
291 亿元，呈现快速发展态势。与
此同时，其带来的风险也值得关注，
在互联网宣传和销售保险产品的过
程中，过分宣传预期投资收益率、万
能险产品销售时间误导、未充分提

示投资风险及其他问题频现。
业内人士认为，监管办法在加

强保险消费者保护力度的同时，也
给保险公司带来机遇和挑战。一方
面，对于机构网点布局较少的中小
公司和外资公司，线下销售难以与
大公司抗衡，线上渠道打通对公司
而言不失为一个扩张机会。但另一
方面，相比车险等已经在互联网上
占有较大规模市场的产品来说，寿
险等保险产品的条款更为复杂。网
络渠道中，保险公司与消费者之间
信息不对称的程度更高，如何在合
规前提下更好地展示和销售，对险
企是不小的挑战。

网络金融首立“规矩”
网络保险监管办法征求意见

本报杭州 12 月 11 日讯 （记者
章卉） 新年的钟声即将敲响，小伙
伴们期待新年礼物的时候，我们的

“2014 浙江经济年度盛典”也进入
了最后的筹备阶段。

今天，记者从组委会获悉，2014
浙江经济年度榜样”的公众投票已
经顺利结束。尽管因为投票者的热
情，部分公众投票通道一度“拥堵”，
但组委会还是很高兴——这说明公
众对浙江经济的关注度越来越高。
究竟谁能捧走奖杯，12 月 28 日举行
的颁奖盛典将揭开谜底。

“浙江经济年度盛典”是始于
2005 年的“浙江经济年度人物”的
升级版。

“2014 浙江经济年度盛典”由
浙商发展研究院（浙商智库）担任指
导单位，浙江日报报业集团主办，今
日早报、浙商传媒、浙江在线、浙报
集团数字采编中心承办。

公众投票阶段结束后，这两天，
主办方正召集专家组，对入围的候
选者进行复议和无记名投票，结合

公众投票情况，最终评出本年度的
“浙江经济年度榜样”。

由于今年不再单独评选“浙江
经济年度人物”，评选规则、榜单都
有了很大调整，专家评委们的工作
量增加了很多。但他们纷纷表示惊
喜和赞叹，因为许多熟悉的“老面
孔”交的不是老生常谈的事迹，而是
真真实实的创新之举；有的企业积
极转型浙江经济新方向，腾笼换鸟、
机器换人、空间换地、电商换市；有
的从传统企业杀入时下热门的移动
互联网领域，尝试做起了“微商”；有
的以小搏大撬动了传统行业的蛋
糕；有的进军上海自贸区，并积极登
陆各种资本市场⋯⋯浙江商人身上
永不消失的创新精神，在今年迸发
出一个又一个亮点，让全国乃至世
界，都对浙江经济刮目相看。

这一点，从今年的各公众投票
通道看，也非常显著。来自全国各
地的网民们，“点赞”最踊跃的多是
那些渗透到新经济、新生活的浙江
企业。

2014浙江经济年度盛典将启

本报杭州 12 月 11 日讯 （通讯
员 孔朝阳）笔者今天从我省在杭州
召开的农村治污“十百千万”农村治
污检查培训动员会上获悉，我省将对
农村治污治理村进行考核验收。

据悉，此次主要考核验收农村
生活污水治理工程建设质量。省农
办负责人说，全省自 12 月 1 日开始
启动农村生活污水治理检查工作，
全省县级治污检查乡镇，市级检查
县级的组织管理工作、工程实绩、对

县（市、区）评分，形成了初步检验效
果，已告一段落。此次考核培训检
查，要求在全省县级抽查 10 个村，
在全省抽调 100 多名工作人员，在
10 天内，检查 1000 个农村治污情
况，上门走访受益农户 1 万多户，察
看农村生活污水的截污管网布局、
雨污分离、户厕改造、检查井、清扫
井砌筑安装规范，管道敷设规范，村
庄内人粪尿、洗涤、洗浴和厨用后废
水等应纳尽纳、应集尽集情况。

我省考核验收农村治污工程

本报杭州12月11日讯（记者 刘
乐平 通讯员 朱菁）记者今天从杭州
海关了解到，今年前11个月我省实现
外贸进出口总值1.98万亿元人民币，
同比增长5%；其中，出口1.52万亿元，
同比增长9.1%；进口0.46万亿元，同
比下降 6.6%。11 月份，浙江省出口
1371.7 亿元，同比增长 2.8%，进口
368.9亿元，同比下降21.1%。

在出口商品中，家具、塑料制品
和灯具出口保持增长。1 至 11 月，
浙江省出口家具、塑料制品和灯具
554.7 亿元、442.5 亿元和 325.5 亿

元 ，同 比 增 长 12.6% 、23.2% 和
42.8%。同期，浙江省出口船舶、成
品油和液晶显示板 159 亿元、123.6
亿元和 63.8 亿元，同比分别下降
21.2%、28.5%和22.5%。

在与主要贸易伙伴双边贸易中，
浙江省对欧盟、美国和东盟等前三大
市场出口保持增长。1至11月，浙江
省对欧盟、美国和东盟出口3483.7亿
元、2586.3 亿元和 1252.6 亿元，同比
增长14.8%、10.6%和11.3%，三大市
场占全省出口总值的48.1%，对全省
出口增长的贡献率达64.9%。

11月份浙江出口增速放缓

本报讯 （通讯员 俞晓丽） 阿
里巴巴和天台县政府联手打造的

“阿里巴巴天台产业带”签约仪式，
日前在天台金恒德中国汽车用品城
隆重举行，该产业带的诞生是天台
县获得浙江省电子商务示范县后电
子商务战略的延伸，也是继 2014 年
6 月金恒德天台·中国汽车用品价
格指数发布后，金恒德助推天台汽

车用品业提升的又一大手笔。
未来，依托政府扶持政策，借力

阿里巴巴互联网平台和金恒德集团
丰富的运营经验，天台企业通过阿里
巴巴天台产业可以组团聚力，打造地
域优势产业名片，拓展网络市场。

据了解，“阿里巴巴天台产业
带”现已吸引首批入驻企业超过
300家，主要以汽车用品企业为主。

“阿里巴巴天台产业带”破茧

本报杭州 12 月 11 日讯 （通讯
员 卢哲雯 沈志坚 记者 白丽媛）
今天，2014 年浙江省“容安杯”电梯
维修工职业技能竞赛在杭州职业技

术学院开幕。本次竞赛以提高我省
电梯维修队伍职业技能素质为目
标，各市质监局选拔推荐全省电梯
生产单位优秀从业人员共26人次。

我省举办电梯维修技能竞赛

这种水果是否适合引种？果园
管理怎么提高效益？果树生病了怎
么办？余姚的3000多名果农都会拨
打这个号码——“66226166”。

这是一个十多年从未下线的小
灵通。它的主人是余姚市林技站副
站长、林特学会秘书长汪国云。“24
小时都开机的，果农们都知道，要是

换个号码，大家找我就不方便了。”
余姚是省内外有名的“中国杨

梅之乡”、“中国早熟蜜梨之乡”、
“江南葡萄沟”。这些为余姚农民
带来财富的金字招牌背后，有着这
位为农服务 20 多年基层农技工作
者的辛勤付出。

潜心钻研，让余姚杨梅更优质

杨 梅 是 余 姚 的 传 统 名 果 产

业。过去，杨梅有大、小年之分，大
年杨梅数量多质量差，而小年杨梅
数量少质量好，结果往往造成“小
年有价无果，大年有果低价”；自然
生长的杨梅树高普遍在 4 米以上，
采摘困难，产量不均。为了解决这
些问题，汪国云投入了“余姚杨梅
优质丰产栽培关键技术研究”科研
项目潜心研究和推广。

这一技术的关键是对杨梅进行
树体矮化、疏花疏果。树枝剪掉了，
花果删掉了怎么会丰产？果农们的
疑虑使新技术的推广应用一开始就
受到了阻力，甚至有果农因为方法
不当而减产，提出来要他们赔偿。

汪国云顶着压力，用心挑选了
几个接受度高的梅农，在山上开展
技术辅导和现场服务，拿出可靠的
分析数据一起研究，甚至拍着胸脯
说若有损失和大家一起承担。事

实胜于雄辩。当前 90%以上的杨
梅都用上了这项技术，每年可为梅
农增加经济收益 3000 余万元。同
时，这项技术在余姚市外也得到了
大面积推广。

像研究杨梅种植一样，汪国云
结合余姚林特生产实际开展科学
试验研究，共承担或参与科研项目
20 余项。他所主持的“蓝莓品种筛
选与栽培技术推广示范”、“葡萄三
膜覆盖技术运用研究与示范”、“南
方蜜梨架式集成关键技术研究与
推广”等试验项目都获得成功，为
果农带来了巨大的经济效益。

新品推广，让余姚水果更丰盛

汪国云十分注重新品种引种
推广应用，引种推广翠冠蜜梨、黑
珍珠樱桃等新水果品种 10 余个，
其中多个产品获得省精品水果金

奖、省农业名牌产品、省著名商标
等荣誉。

四联果树种植有限公司种植
基地现有蟠桃 200 多亩，每到 7 月
中旬就可以全面采摘上市。8 年
前，毫无蟠桃种植经验的陈钧魁
在汪国云的推荐指导下开始种植
这一新品种。这期间，汪国云手
把手地教他病虫害防治、施肥的
科学方法。陈钧魁说，汪国云不
仅是新品种的引入人，还是技术
上的靠山，他最多的时候一天来
4 趟。

像陈钧魁一样，因汪国云推荐
引进新品种而受益的果农比比皆
是，梁弄百果园的汪国武就是其中
一个。3 年前，蓝莓刚刚引进，他就
和汪国云泡在了一起，反复商量土
壤改良、喷滴灌、遮阳网等各种种
植事宜。对于蓝莓不适应土壤的
酸碱度问题，汪国云取了很多点的
土壤，拿去检测，提出调整方案，精
心指导种植要领。因为经常一起
在果园、搞研究，又加上名字相近，
外人还以为他们是亲兄弟。

如今，果农们的猕猴桃、黑珍

珠樱桃、蓝莓等新品种有了显著的
增产增效。最近，汪国云又引进了
20 个品种的美国山核桃尝试种
植。汪国云说，假如能从中筛选出
1 至 2 个适合在余姚种植的品种，
对调整四明山区的经济林种植结
构具有重大意义。

用心服务，让广大果农更安心

汪国云随身都带着笔记本和
照相机。那个笔记本上密密麻麻
地记录着重点水果种植大户的电
话号码以及种植亩数、需要解决的
阶段性技术问题等档案。带着照
相机，是因为考虑到多数农民不可
能到现场实地来看，下次给农民培
训的时候可以制作成 ppt 放给农民
看，使他们更方便学习。

汪国云每年有超过一半的时
间都忙碌在果园里，与广大果农朋
友结下了深厚的情谊。因汪国云
指导而富起来的农民，几乎村村都
有。他的小灵通号码，果农们熟记
于心，在他们心中，汪国云就是随
叫随到，到后准能解决问题的“贴
心人”和“大靠山”。 沈轶雯

情牵三农情牵三农 心系百果心系百果
——余姚市林业特产技术推广总站副站长汪国云余姚市林业特产技术推广总站副站长汪国云

陆埠梨修剪

我眼中的最美科技人


