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农博会上看农事

本报杭州11月25日讯
记者 颜伟杰 祝梅 通讯员 吴力

历年来规模最大的省农博会，连
日来在浙江新农都会展中心和杭州
和平国际会展中心激起阵阵热潮。

据统计，农博会仅前 3 天，现场
销售额分别达到了 2890 万元、4230
万元和 5088 万元，同比增长都在
10%以上。农博会首次与淘宝网聚
划算合作的“网上农博会”，开幕首
日即完成销售额500万元。

网上和现场的同时互动，不仅
吸引了越来越多的年轻人到农博会
来看新鲜，也为各农业主体拓展市
场打开了增收的思路——哪些产品
市场最欢迎？怎么样的营销卖得
俏？什么样的农业转型效果好？

线上线下需两全

“我要一箱”、“来两箱！”在杭州
和平国际会展中心衢州展厅，一个
不起眼的展位却吸引了大批顾客光
顾。

“江山的徐香猕猴桃好吃，现在
销售也越来越好。”江山猕猴桃专业
生产合作社负责人姜龙说，今年 10
月，他也来杭州参加过一次水果展，
但那时候猕猴桃还没完全熟，只带
了一些展品，没想到这次带了 2000
箱货，眼看着就要卖完了。姜龙只
好向顾客们示范如何通过手机下单
买猕猴桃，“我保证以最快速度给大
家发货。”

农博会每年都办，规模也越来
越大，今年更是汇集了 1500 多家参
展单位，超过 1 万件产品，展出总面
积近 5 万平方米。“这个规模还是我
们‘限流’后报送的，要是按报名单
位来说，完全可以再多两三成。”省
农博会组委会有关负责人介绍。

不过，现场规模有限，网上空间
无限。今年，为了方便参展企业，也

为了适应当下越来越红火的网络消
费，农博会首次与淘宝网聚划算合
作，开通“网上农博会”，鼓励相关农
产品生产企业或合作社进行网络销
售。

“金字火腿”的工作人员告诉
记者，农博会期间，每天网购的金
额约 10 万元。“香肠、火腿礼盒最受
欢迎。像 3.6 公斤装的火腿礼盒，
到我们网上旗舰店的售价是 338
元，而且包邮；而实体店的售价是
398 元。400 克装的金字香肠两包，
网上旗舰店卖 58 元包邮，实体店卖
64 元。”

正是因为看到网购的巨大商
机，“金字火腿”如今放缓了开实体
店的步伐，而在电子商务方面明显
加大了力度。目前公司已积累了
100 万的粉丝群体。据估计，今年

“金字火腿”电商销售额估计可达到
4000 万元，差不多占公司总销售额
的五分之一，而 2010 年只有 100 万
元。

除了江山猕猴桃、金字火腿，
姚生记、五芳斋、藤桥熏鸡⋯⋯这
些传统名特产品，这几天网上销售
额也保持不错的势头。据农博会
组委会统计，农博会头一天，参展
企业网上销售额达 500 万元，相当
于现场销售额的六分之一多；昨天
和前天网上销售额分别为 450 万元
和 410 万元。

深度加工有潜力

这个季节，能吃到杨梅，算不算
新鲜事？在丽水景宁的参展商李成
武的摊位前，几盒冷藏的新鲜杨梅、
几罐杨梅干、几瓶杨梅酒，吸引了许
多来看新鲜的顾客。

“以前也没想过要做这东西。”
李成武告诉记者，杨梅大量上市时
正是景宁食用菌的淡季，杨梅价格
便宜不好卖，他就趁着烘缸空闲做

起了杨梅干，这种瞬间脱水的烘干
技术，不仅更卫生，也更安全，“15 元
一罐的杨梅干，一天就卖 6000 多
份。”

如果说景宁杨梅干是无意为
之，那么文成的蓝莓就是特意走出
的“高端路线”。这些天，文成大峃
镇生长的蓝莓，经过采摘、压榨、发
酵、陈酿，成为一瓶瓶卖价高达 880
元的蓝莓酒，摆上了农博会的参展
台。

蓝莓酒的生产者——文成丰农
现代生态园董事长郑璐告诉记者，
他们的蓝莓酒首日销售成绩还不
错，到下午已经卖掉了 11 瓶。“我们
合作社只出售头茬鲜食蓝莓，之后
生长的都会作为果干和酿酒的原
料。”

之所以将蓝莓进一步加工，则
是当前环境下必然的选择。郑璐
说，5 年前她种植的蓝莓价格还能卖
到每公斤200元，如今只能卖到每公
斤160元，而且市场还有不少其他产

地的蓝莓在压低价格。避
开同行的价格内耗是郑璐
选 择 将 蓝 莓 深 加 工 的 诱
因，而这一变化带来的是

新商机——在今年的农博会
上，蓝莓酒就只有她这“独一

家”。
传统农业的挑战许多人有目共

睹，农业专家表示，现代科学技术发
展至今，让农产品升值增效的深加
工成为触手可及的现实，唯一缺乏
的或许是农产品研发的想像力。很
多种果蔬类农产品原材料，完全可
以通过产品研发创意，把资源优势
转化为项目优势，让市场资金看到
项目潜力和巨大的利益前景，从而
把项目优势转变成产品优势、市场
优势。

无独有偶，农博会上，一种名为
“会稽红”的红茶吸引了茶客兴趣。
“这个好像时下流行的著名红茶‘金
骏眉’。”一位茶客一下子猜中了“会
稽红”的来历。茶艺师介绍，“会稽
红”是由绍兴市政府牵手福建正山
堂茶业有限公司和绍兴市 6 家茶叶
企业共同合作开发的红茶新品种，
采用“金骏眉”加工工艺研制而成。

绍兴市农业部门有关负责人
说，绍兴的茶叶品种以绿茶为主，茶

类结构不够丰富，开发“会稽红”另
辟蹊径，可以解决夏秋茶的出路问
题，促进茶农增收。

有品牌能“吸粉”

来自浙江农林大学的大学生陈
丽，在新农都的衢州馆挑选了一瓶
蜂蜜。她告诉记者，她已经尝了好
几个展区里的蜂蜜，但味道都不如
衢州有机馆里的蜂蜜。

“这里的蜂蜜味道更醇厚，而且
打着有机产品的标志，让人吃着放
心。”在买完蜂蜜后，陈丽还特地询
问了这家蜂蜜销售商在淘宝商场的
网址，以便今后继续购买心仪的蜂
蜜。记者在农博会现场走了一圈，
发现卖蜂蜜的摊位还真不少，但是
人气都不如衢州蜂农的摊位。

除了竞争力十足的有机土蜂
蜜，奉化芋艿头、河姆渡年糕、富阳
豆腐皮、绍兴酱鸭⋯⋯这些农博会
的“老字号”产品，都拥有一批相对
稳定的忠实“粉丝”。家住杭州文晖
大桥西的袁老太是个不折不扣的

“宁波控”，开展当天她就拎着旅行
袋逛起了农博会。

能到农博会上亮相的产品，至
少是县级以上的名牌产品。但同样

是名牌产品，在受消费者欢迎的程
度、销售的价格上，表现还是大不一
样的。

以柑橘为例，衢州、台州、温州
的参展企业有四五十家之多。临海
市涌泉柑橘产业合作社的“忘不了”
柑橘每公斤售价高达 30 元，消费者
还是抢着买。同样品种，质量也不
错的一家建德参展商，价格就要相
差近两倍。

无独有偶，同样是东海淡虾皮，
一家是每500克38元，另一家100克
却要卖14元。在农博会杭州和平会
展中心的舟山展区和温州展区，记
者发现，相同产地、相似品质的虾皮
价格居然差了近一倍，可价高的这
家温州展区前，依然围满了尝鲜的
顾客。

“看我们的包装！有客户就是
认准了我们的牌子。”温州这家水产
企业的工作人员说，他们用的不但
是厚塑料袋的小包装，还配上了精
美的产品背景介绍，“顾客自己买着
喜欢，送人更有面子，当然愿意选择
我们的产品。”

农博会走过了 10 多个年头，从
当初的散货买卖，到如今农产品生
产企业是越来越重视品牌打造。“上
了湖南卫视《天天向上》栏目之后，
省外市场一下子打开了。”秋梅倒笃
菜的创始人潘秋梅说。

“消费者认了你的牌子，事情就
好做了。”潘秋梅说，明年开始他们
还将借《爸爸去哪儿》的品牌效应，
策划一系列浙江古民居、古村落的
亲子游活动，既能解决城里人乡村
游的需要，也帮助更多的农村、农户
享受农家旅游带来的效益。

农博会上俏销产品带来增收启示

有特色才有赚头

 金字火腿形色俱佳。 本报记者 朱卫国 摄
 玉环文旦香味诱人。 本报记者 林云龙 摄

通讯员 唐瑾瑾 邵亚波

日前，全国首条储能式无轨电
车示范线在宁波市鄞州区全线通
电。国网宁波供电公司助力“绿色
交通”建设，宁波市民 11 月底有望
乘坐无轨电车“绿色出行”。

这条无轨电车示范线贯穿宁波
市鄞州新城区，全长 10.2 公里，设
14 座公交车站，沿途建 4 座充电
站。无轨电车由超级电容器储存电
能驱动行驶，通过车顶冒尖的授电

弓充电，当电量用尽时，快充只需要
30 秒，慢充也只需要 10 分钟。整个
充电过程，在乘客上下车时就能完
成。与传统公交车和电车相比，储
能式无轨电车以其尾气零排放、低
噪音，以及使用清洁能源的优势，被
誉为“21世纪的绿色交通”。

“无轨电车示范线是关系到民
生的重大项目，且项目运行对电能
的依赖性强，对供电可靠性要求尤
为苛刻。”项目负责人施伟民说。今
年 8 月初，国网宁波市鄞州区供电

公司接到无轨电车项目供电申请
后，立即开辟绿色通道，组织人员多
次赴现场查勘，研究制订 4 座充电
站的电源接入方案。

10月31日，50余位电力员工在
鄞州区下应路开始无轨电车充电站
供电设备安装，他们连续 1 个月加
班加点，每天工作 12 个小时，为充
电站新建 4 台 400 千伏安箱式变电
站和2台200千伏安环网柜，始末站
采取双电源供电，并为 4 座充电站
开掘电缆井，铺设3000多米电缆。

“工作虽然辛苦，不仅要早起，
而且还要忍受下水道散发出的阵阵
恶臭，但每当我想到无轨电车能为
市民带来低碳环保的出行环境时，
我为自己的工作感到骄傲！”宁波市
鄞州区供电公司电力安装班班长杨
刚说道。

宁波供电助力“绿色交通”建设

通讯员 骆宇征

义乌工商业发达，农业生产占
全市国民经济总量的比重较低，作
为当地存贷款规模最大的金融机
构，义乌农商银行始终不忘“立足本
地、服务三农”的根本，该行加大对
家庭农场等新型农业经营主体的支
持力度，走出了一条精耕细作的特
色之路。

张希红是义乌远近闻名的种藕
能手，他经营的义乌市莲红农场，选

送的田藕参加义乌田藕节比赛，多
次名列前茅，张希红掌握的种植技
术十分过硬。今年 4 月，张希红在
原有的种植规模上，计划新承包 38
亩土地，用于种植食用莲子和观赏
藕。因为还需建造连栋大棚及进行
农产品小规模深加工，资金缺口约
60 万元。义乌农商银行客户经理
在走访中了解到了张希红的难处，
主动上门为其服务，很快就为张希
红的农场发放了一年期“新农贷”贷
款 60 万元。结合农场实际情况，客

户经理还为张希红制订了长期支持
农场发展的信贷计划。

让张希红受益的“新农贷”，是
义乌农商银行为了支持家庭农场
市场化、专业化、规模化发展推出
的一款专项产品，产品对家庭农场
最高贷款额度为 200 万元，并对拥
有县市级以上农业科技、创新项
目、省级以上名牌产品或当地的农
业龙头扶持力度更大，符合一定条
件的家庭农场还可以发放信用贷
款。据悉，为推动家庭农场产业化

发展，解决上下游农业经营主体产
前、产中、产后的资金需求，今年 3
月，该行又推出了“美丽田园”产业
链贷款产品。

一款款金融产品为家庭农场度
身定制，该行还对家庭农场贷款实
行利率优惠，在原农业贷款利率的
基础上再下浮人行同档次基准利率
5 个百分点；同时，承诺符合条件的
家庭农场贷款需求一律满足、一户
不漏；贷款流程实行阳光信贷，不但
手续简便，还限时办结；客户领到贷
款以后，还能享受“一次授信、循环
使用、随借随还”的便捷服务。

一系列金融支农举措为义乌
家庭农场发展注入了活力，截至
10 月末，该行今年累计发放家庭
农场贷款 1489 万元，累计支持家
庭农场 33 家。

金融支农结硕果
义乌农商银行支持家庭农场发展

诸暨农商银行在推进普惠金
融工程中，发掘信贷新亮点，支持东
和乡农民成就创业梦，创新推出出
租车专项贷款。东和乡农民承包的
出租车数量占全市近1/4，承包触角
扩展到外市乃至外省，逐步形成了
就业族群，但高达数十万元的承包
费用，却让很多人“知难而退”。

为了满足农民开拓致富渠道的
需要，该行在进行充分调研基础上，
及时推出出租车专项贷款，贷款用途
涵盖购买营运证、更新车辆等，使从
事出租车营运有需求的农民找到了
商机。据统计，该行已累计投放出租
车专项贷款近2000万元，直接支持农
户140多户。 （黄江炜）

助农把握商机

近日，海宁丁桥企业雪友皮革凭
着出口退税在海宁农信联社获得了
20 万元信用贷款，成为首个在海宁
农信联社吃到出口退税贷款这个“螃
蟹”的企业。

为进一步拓宽出口型企业融资
渠道，海宁农信联社积极制定相关政
策、办法，根据企业上年度出口退税
情况发放相应额度的信用贷款以支
持企业生产经营之需。丁桥信用社

第一时间对符合条件的出口企业雪
友皮革进行了调查，仅 2 个工作日后
对该企业发放了首笔 20 万元的信用
贷款。企业除了在信用社能享受贷
款的优惠政策外，还能领到由市财政
局下发给企业的借款贴息款。

近年来，海宁农信联社不断创新
担保方式，简化贷款流程，提高审批
效率，为小微企业有效解决融资难，
化解担保链风险。 （李 俊）

出口退税贷款首发

近年来，龙游农信联社切实履行
社会责任，将个人业务部定位为服务
小微企业专营机构，扩大其自主权，
简化信贷流程，着力构筑“一站式”小
微企业信贷服务模式。

该联社推出“二合一”简易授信，500
万元以下授信可由专营机构直接授信；
提高贷款审批权限，将信用贷款、保证贷
款、抵（质）押贷款审批权限分别提高到
50万、100万、300万元；缩短贷款办结

时间，实行“急贷急办”，从原来的10个
工作日缩短到7个工作日；提高利率定
价自主权，为小微企业“量体裁衣”自主
确定合理贷款利率；推进信用评定，跟进
让利回馈政策，为小微企业在“个转企”
过程中减轻融资压力和成本负担。

到今年三季度末，该联社小微企
业贷款余额 428448 万元，年内新增
44742 万元；贷款户数 13728 户，增加
1266户。 （於雄斌 童晓明）

一站式服务小企业

“他们办贷实在是太快了。”日
前，嵊州市崇仁镇王家年村茶叶种植
大户张平良在当地合作银行贷款后
高兴地说，“我提供完资料不到半个
小时就拿到了钱，既省时又省心。”

其实这一切都要归功于嵊州农
村合作银行开展的小额贷款流程改
革。自 2013 年以来，该行根据绍兴
银监分局关于着力打造“阳光信贷”
工程要求，加大信贷业务流程创新，
对全行 20 万元以下农户贷款实行简
易流程办理，即申请、调查、审批表

“三表合一”，取消书面申请书等多种
贷款文本，将汇总整理信贷资料的时

间降至 10 分钟以内，同时用无纸化
审批来代替纸质审批模式，将贷款审
批时间压缩至几分钟以内。另外还
对超审批权限的信贷业务以通过信
贷管理系统发送无纸化通知书的形
式明确授信条件与结论，尽可能地减
少客户等待贷款审批的时间。可以
说，随着小额贷款简易流程的全面实
施，让本来只能在照相馆中享受到

“立等可取”的待遇在广大农户办理
贷款中成为现实。一年来，该行已让
1.8 万户农贷客户享受到了简易办贷
流程带来的便利,累计提供贷款资金
达22亿元。 （裘森冬 史仁波）

农户办贷立等可取

毛年永 王列刚

近期，诸暨６万余份《居民家庭
科学用电建议书》和《客户用电方案
优化建议书》陆续发放到用电客户
手中，为他们带去实惠。

电量不变却省钱
《建议书》发放后，不少居民开

始对照计算，并自觉控制高峰时段
的家庭用电。《建议书》给每户居民
的电费支出算了一笔明细账，通过
量化分析，让居民清楚了解自己一

年来峰谷用电到底省了多少电费、
还能通过“避高峰、用谷电”来省开
支，为居民带去真正的实惠。

据统计，至 9 月底，诸暨市选择
峰谷电价居民达到 6.23 万户，占总
居民数的 13.51%。今年 1 至 9 月，
峰谷电量占居民用电量的 18.52%，
因峰谷电的使用，全市居民减少电
费支出1100多万元。

优化建议省千万
浙江昌隆化纤有限公司根据

诸暨市供电公司《客户用电方案

优化建议书》的建议，按需量计算
基本电费，变压器总容量从 7500
千伏安保留到 3000 千伏安，仅这
一项每月就节省基本电费近 10 万
元。

凭着“越是困难，越要做好服
务”的理念，诸暨市供电公司提升服
务意识，不断创新服务举措，全面开
展“进企业、送服务、解难题、促发
展”活动。通过前期摸排、客户咨询
等途径，为企业送去定制的《客户用
电方案优化建议书》，为企业节省成
本支出。

据不完全统计，近3年以来，诸暨
市供电公司通过递送《客户用电方案
优化建议书》等措施，为企业节省电费
支出1000多万元。

金点子带去真实惠
诸暨市供电公司优化建议服务地方

日前，缙云仙都蜂业公司以“阿
贤”农场经营权作抵押，从缙云农信
联社获得了 150 万元贷款。这是该
联社发放的最大一笔土地流转经营
权抵押贷款。

缙云仙都蜂业公司的“阿贤”农
场面积达 500 余亩，主营果树种植
等。一方面可获得水果销售带来的
收益，另一方面为公司养殖的蜜蜂提
供稳定的“蜜源”。此次信用社的贷

款为该公司进一步改善农场设施，发
展“甜蜜事业”提供有力的资金保障。

缙云农信联社是当地首家试水
土地流转经营权抵押贷款的金融机
构，截至 10 月底，该联社共发放土地
流转经营权抵押贷款 12 笔，金额 860
万元，占全县金融机构此类贷款总量
的五分之四强。流转经营权抵押贷
款业务有效盘活了农民手中的资产，
使沉默的土地变成了活钱。（洪忠良）

抵押贷款盘活资产
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新疆红枣又大又甜。
本报记者 吴元峰 蔡卡特 摄


